
GAS GEBEN
aus Leidenschaft



Seit der Firmengründung 1982 durch Wolfgang  
Basseler und Friedhelm Janke ist die GTV als inha-
bergeführtes Unternehmen ein Synonym für erst-
klassige Qualität und hohe Liefertreue für alle Arten 
von thermischen Spritzprodukten. 

Großes Engagement und die Leidenschaft für Wei-
terentwicklung und Spezialisierung waren stets der 
Antrieb für eine Firmenphilosophie, die seit 2005 in 
der zweiten Generation von Stefan Kill und Dr. Klaus 
Nassenstein erfolgreich fortgeführt wird. Heute be-
schäftigt die GTV Unternehmensgruppe, bestehend 
aus der GTV Verschleißschutz GmbH, der GTV Impex 
GmbH, der GTV Thermal Spray China Ltd. sowie dem 
Schwesterunternehmen GTV Automotive GmbH,  
über 50 Mitarbeiter und erwirtschaftet einen jährli-
chen Umsatz von ca. 20 Millionen Euro. 

GAS GEBEN 
aus Leidenschaft



Die GTV Verschleißschutz GmbH ist seit über 25 Jahren der Experte für 
thermisch gespritzte Bauteiloberflächen. Die innovativen GTV Beschich-
tungsverfahren nutzen die Technik des Partikelbeschusses – und das nicht 
nur für den Rennsport!

Geschäftsführender Gesellschafter Dr. Klaus Nassenstein: 
„Außerdem - einen Faible für Autos haben hier fast alle!“



Verwendet wird dabei ein innovatives Beschich-
tungsverfahren, das die Technik des Partikelbe-
schusses nutzt. Diese Verfahren des thermischen 
Spritzens sind dadurch gekennzeichnet, dass ein 
pulver- oder drahtförmiger Spritzzusatz innerhalb 
oder außerhalb der Spritzpistole zugeführt, bis zum 
plastischen oder geschmolzenen Zustand aufge-
heizt und dann auf die vorbereitete Oberfläche 
geschleudert wird. Die Oberfläche wird dabei nicht 
aufgeschmolzen.

Als Energiequelle dienen ein thermisches Plasma, 
ein Lichtbogen oder eine Brenngasflamme. Diese 
werden von einer Pistole oder einem Brenner unter 
Zuleitung von Gasen und/oder elektrischem Strom 
generiert, wobei der zugeführte Werkstoff an- oder 
aufschmilzt. 

Technologie als 
SCHLÜSSELERLEBNIS	



Technologie als 
SCHLÜSSELERLEBNIS	

Die Angebotspalette der GTV reicht von Ersatzteilen und Werkstoffen, 
über Anlagenkomponenten und Komplettanlagen bis hin zu kundenspezifi-
schen, schlüsselfertigen „Turn-Key“-Installationen.

Geschäftsführender Gesellschafter Stefan Kill: 
„Lösungen, individuell wie die Kunden selbst sind unsere Spezialität 
- wenn erforderlich, bis hin zur Produktionsbegleitung!“



Weltweit werden inzwischen über 300 GTV- 
Systemanlagen in verschiedensten Produktions- 
und Forschungseinrichtungen betrieben. Die daraus 
resultierende, branchen- und verfahrensübergrei-
fende Erfahrung fließt konsequent in die ständige 
Weiterentwicklung unserer Prozesse und Anlagen 
ein. Unterstützt wird die Fachkompetenz auf allen 
Ebenen der GTV durch Akademiker im eigenen 
Forschungs- und Entwicklungsbereich. 

Die GTV Mitarbeiter verstehen Ihr Handwerk, denn 
mehr als die Hälfte der Fachkräfte sind bereits 
länger als zehn Jahre im Unternehmen tätig. Mit 
Hilfe ihrer Prozesserfahrung im Bereich des Ther-
mischen Spritzens und unterstützt durch moderne 
Online-Anwendungsschnittstellen können Service-
aufgaben an Kundenanlagen schnell und sicher 
gelöst werden – und das weltweit!

Sie dürfen 
MEHR ERWARTEN



Mehr Erfahrung – mehr Kompetenz – mehr Qualität.  
Die speziellen Kundenlösungen von GTV bieten ein Optimum an 
Zuverlässigkeit, Qualität und Wirtschaftlichkeit.

Serviceleiter Michael Brenner: 
„Kundenzufriedenheit und Service stehen bei uns an erster Stelle!“
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Gemeinsam mit ihren Kunden hat die GTV in den 
vergangenen 25 Jahren zahlreiche Lösungen für un-
terschiedlichste Anwendungen in dem Bereich der 
Oberflächenbeschichtung entwickelt. Die Branchen 
reichen dabei von der Konsumgüterindustrie über 
den konventionellen Maschinen- und Automobilbau 
bis hin zu Servicebetrieben für Flug- und Energietur-
binen. Eine weitere wichtige Sparte ist die Druck- 
und Stahlindustrie. 

Aber auch Universitäten und Forschungsinstitute 
bilden eine wichtige Stütze, nicht zuletzt vor dem 
Hintergrund der eigenen Forschungs- und Entwick-
lungsarbeit auf den Gebieten des Thermischen 
Spritzens.

Die RICHTIGE  
MISCHUNG



In zahlreichen Branchen sind Anlagen der GTV im Einsatz. 
Durch moderne Lohnbeschichtungsunternehmen gelangen  
GTV Produkte in fast alle technischen Industriebereiche.

Vertriebsleiter Michael Weiss:
„Für unsere Ingenieure, Techniker und Wissenschaftler  
gibt es fast keine unlösbaren Beschichtungsprobleme.“



Unternehmen aus Industrie und Dienstleistung 
stehen am Markt in einem permanenten Wettbe-
werb. Allzu oft steht der kurzfristige wirtschaftliche 
Erfolg „um jeden Preis“ im Vordergrund. Wir sind 
der Meinung: Das ist zu kurz gedacht. Wirklich 
gewinnen werden diejenigen, die heute schon an 
die Zukunft denken.

Deshalb spielen bei der GTV die Weiterbildung 
von Mitarbeitern sowie die Ausbildung von jungen 
Menschen in kaufmännischen und technischen 
Berufen eine tragende Rolle in der Zukunftssiche-
rung des Unternehmens. Die vorhandene hohe 
Spezialisierung verbunden mit dem selbstständi-
gen, eigenverantwortlichen Arbeiten erzeugt eine 
hohe Identifikation bei den Mitarbeitern und schafft 
Bindung an das Unternehmen. 

TEAMPLAYER 
aus Überzeugung



Die Firmenphilosophie der GTV ist geprägt von Respekt – gegenüber Kunden 
und Lieferanten, Mitarbeitern und deren Familien, Partnerunternehmen und 
Mitbewerbern sowie gegenüber unserer gemeinsamen Umwelt. Nachhaltig-
keit hat Vorrang vor kurzfristigem Erfolg - so lautet die Maxime bei GTV.

Auszubildender Phillip Schäfer:
„Als Nachwuchs-Mechatroniker lerne ich bereits früh 
den Beschichtungsprozess kennen und zu verstehen.“



Im Bereich Forschung und Entwicklung ist die 
GTV seit Jahren an der technologischen Neu- und 
Weiterentwicklung von Beschichtungsverfah-
ren beteiligt. In zahlreichen Forschungsvorhaben, 
gefördert vom BMBF, der AiF sowie der ISB (In-
vestitions- u. Strukturbank, RLP), und in Ko-
operation mit Partnern aus verschiedenen For-
schungsinstituten treibt GTV die Entwicklung von 
innovativen Beschichtungsverfahren stetig voran.  
 
Hinzu kommen eigenständige Aktivitäten und Wei-
terentwicklungen in Form von Industrieprojekten auf 
dem Gebiet des Thermischen Spritzens. So wurde 
unlängst die Technologie des LASER CLADDING als 
eine dem Thermischen Spritzen verwandte Techno-
logie in das Portfolio der GTV aufgenommen.

POTENTIALE 
ausschöpfen



Im Interesse unserer Kunden gestalten wir die zukünftige Entwicklung 
der thermischen Spritztechnik aktiv mit.

Frank Beck - Leiter Lasertechnik:
„Mit der LASER CLADDING Technologie öffnen wir ein 
neues Kapitel im Bereich innovativer Beschichtungs-
verfahren.“
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BRENNEN  
auf die Zukunft

GTV bedient sich seit Jahren dem Instrument des 
Pull Marketings. Aus den Gesprächen und der 
Zusammenarbeit mit unseren Kunden lernen wir 
immer wieder die sich verändernden Bedürfnisse 
kennen und gehen gezielt darauf ein.  
 
Jede neue Herausforderung verstehen wir als 
Chance für einen Schritt in der Weiterentwicklung 
unserer Prozesse und damit unseres Unternehmens. 
Das innovative Verfahren des Laser Cladding 
oder die Innenbeschichtung von Aluminiummotor-
blöcken sind dabei nur zwei Beispiele von vielen.



In jeder neuen Aufgabe sieht GTV eine Herausforderung mit dem Ziel,  
dem Kunden eine technisch hochwertige und wirtschaftliche Lösung  
zu entwickeln.

Dr. Klaus Nassenstein und Stefan Kill:
„Auch der Erfolg unserer Kunden gibt uns Recht.“



Seit der Firmengründung 1982 steht der Name 
GTV für erstklassige Qualität und hohe Liefer-
treue für jegliche Arten von thermischen Spritz-
produkten. 

In allen Aspekten der thermischen Spritztechnik 
bietet GTV seinen Kunden langfristige Erfahrung 
mit dieser Hochtechnologie, um sich mit den  
leistungsfähigen und wirtschaftlichen GTV  
Systemlösungen einen echten Wettbewerbs-
vorteil am Markt zu verschaffen.

GTV Verschleißschutz GmbH
Gewerbegebiet „Vor der Neuwiese“, D-57629 Luckenbach

Telefon:  +49 (0)2662 95 76-0, Telefax:  +49 (0)2662 95 76-30  
E-Mail: office@gtv-mbh.de, Internet: www.gtv-mbh.de 


